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　あなたはどんな印象を与えたいですか？

第一印象は、、、

　　　　　なんと０．２秒で決まる。

　初頭効果　

「初めまして」「こんにちは」と挨拶した時の笑顔。



　　　　　笑声（えごえ）

・笑うことで目の周りにある眼輪筋、

　口角を上げることで頬の一番高いところにある

　大頬骨筋が刺激されて脳波がリラックスした

　α波　になる。



　つまり楽しいから笑うのではなく、

　　　　　　　　　　　

　「笑うから楽しくなる」のです！！





　カメラの前では常に笑顔

ライブコマースも同じ

カメラを通じてあなたの

　声・キャラクターを知ってもらう

普段より大きなジェスチャーでOK



　　　　ミラーリング効果

・表情・動作・姿勢を相手と合わせる

・会話のテンポ・声のトーン・

　　　　　　　声の大小を合わせる



　　　　　　話す相手に合わせる

ミラーリングした相手に好意を抱き

　　親近感、信頼感が増す。

　一瞬で心をつかむテクニック



　　　あなたの声は何タイプ？

・声の高低・話すスピードで

人に与える印象はガラッと変わります。

売るためのお話

セールストークも印象にあったものを

声の印象とズレをおこさないのが大切。



　　　　声印象度チェック

ライブコマースでは

通常のTV通販番組より
　　　親近感がとても重要。

自然口コミセールスがポイント。

さらに見られることで綺麗になる！！



　　４つの声印象　あなたはどのタイプ？

・熱血トーク

・じっくりトーク

・クールトーク

・サポートトーク



　　　高い声✖話し方が速い

元気　明るい　エネルギッシュ若々

しい　頼もしい

押しがつよい

熱血なセールストークが向いている



　　　　高い声✖ゆっくり

包容力がある　ほんわか

癒し　おおらか　母性的

じっくりセールストークが向いている



　　　低い声✖ゆっくり

知的　論理的　仕事ができる

クール　説得力

数字をつかったクールセールストーク

　　　　　　　　　　　　　が向いている



　　　　　低い声✖速い

落ち着き　安心感　父性的　癒し

信頼感

サポートセールストーク

　　　　　　　　が向いている



　　　　２０２２年　ライブコマーサーへ

さぁ、声印象を活用して、あなたもお家スター

お家で楽しくお話しするだけ

ライブコマーサーになって

自由な時間・お金・綺麗を手にいれましょう！！

※ライブコマーサー（ライブコマースをする人）


